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Gecoacht door Rendement 2023
. . ~ Het model 42% voor
internationaal .

* omgebouwd naar partnerbeloning

topcoach 100% .
abonl:rementsmo:iel >, Europese Omzetgroei 2023

Value based pricing
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Je werkt teveel
En hebt het gevoel steeds achter de feiten aan
te lopen.

Eris veel gedoe

met budgetten en overspending.
Factureren duurt veel te lang.

Abonnementsmodel

Je wilt naar abonnementsmodel met value
based pricing, je weet alleen niet hoe.

Rendement

Je wil het rendement drastische verhogen en
verwacht meer winst voor de energie die je erin

steekt.
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Traditioneel TTHLHTE L LA

aantal FTE % declarabel Gem. uurtarief % afboekingen omzet
10 75% 90 10% 1.266.000

kostprijs
64.000

brutomarge
1.202.000

loonkosten
633.000

overhead
254.000

winst
315.000
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ioneei model - gebaseerd op

Aantal mensen die het werk uitvoeren
Maximaliseren % declarabel
Verhogen uurtarief

Minder afboeken

Verlagen loonkosten
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Verlagen overhead
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model - gevarep’ .

Uitholling marge door automatisering

Bij 30% efficiency is de winst weg

Tarieven moeten 40% stijgen om winst te behouden
Voor dezelfde werkzaamheden. Hoe dan?

Toename loonkosten

Toename automatiseringskosten
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Waarom nu in beweging komen?

% Artificial intelligence gaat disruptie teweeg
brengen

% Factureren op basis van tijd bestaat straks niet
meer

%  Klant koopt RESULTAAT of OPLOSSING, geen
tijdsbesteding
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klanten 200 1
o Nieuw

lead generation conversie nieuwe klanten
30 50,0% 15

retentie gem. € dienst/ # dienst / omzet
rate product product / jr 1.266.000
90,0% 2.181 3

totaal klanten
215

kostprijs
64.000

brutomarge
1.202.000

loonkosten
633.000

overhead

254.000

-4

winst
315.000
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klanten

lead generation conversie
43 60,0%

retentie gem. € dienst/
rate product
92,7% 2.399

totaal klanten
226

5% meer klanten .
° , Omzetgroei: 30,9%
3% hogere retentie

10% hogere prijs Toename winst: 83,8%
10% meer diensten / producten

# dienst /
product / jr
3,3

omzet
1.657.000

kostprijs
69.000

brutomarge
1.588.000

loonkosten
705.000

overhead
304.000

winst

579.000

.
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egin je met een abonnementsmodel?

N a4 B Y/

Kies 100% voor abonnementsmodel

Richt data goed in voor correcte productpricing
Stel een menukaart op voor standaarddiensten
Maak communicatie gratis

Standaardiseer en automatiseer processen

Gebruik het 1-3-12 model voor abonnement reviews

* % % % % %
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Geen urenverantwoording meer naar klanten
Omzet loskoppelen van loonkosten

Focus op standaardisatie, efficiéntie voor meer marge
Add-ons bieden: hoge waarde, minimale inspanning

Rust: binnen 1 uur factureren, geen dagtarieven
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Resultaat: tevreden klanten
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10 voorspellingen voor
het vak
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Compliance wordt een volledige commodity.
Coaches en consultants pakken meer marktaandeel.
Cloud accounting wordt de standaard.

Klanten gaan sneller lopen.

Offshore-teams zullen steeds vaker voorkomen.
Prijzen voor compliance zakken in elkaar.

Artificial intelligence gaat disruptie teweeg brengen.

Klanten zijn steeds beter geinformeerd.

Business advisory wordt meer dan 50% van de omzet.

Factureren op basis van tijd bestaat niet meer.
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Hoe word je

Stap af van “uurtje-factuurtje”

Voeg waarde toe met adviesdiensten

Pro actief & nieuwe diensten ontwikkelen
Word een real-time accountant (co-pilot)

Neem de CFO rolin het MKB
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SORRY GAST,
MAAR VOOR PIE ONZIN
HEBBEN WE NU ECHT
GEEN TIaD.

JE ZIET
TOCH DAT WE
HET VEEL TE DPRUK
HEBBEN.

Geen tijd is BS | mastermind-accoutants.nl
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